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PRODUCTORES Y EXPORTADORES ESTAN LISTOS PARA UN ‘BREXIT’
DURO, AUNQUE CONFIAN EN UN PACTO.

Elsector agroalimentario vive en unaincertidum-
bre constante desde que el Reino Unido deci-
dié abandonar la Uniéon Europea (UE). A falta de
cinco semanas para que se consuma el ‘Brexit’,
productores y exportadores de la Region de
Murcia entienden que un acuerdo bilateral se
impone como la mejor solucion para regular el
comercio entre los paises miembros y el propio
Reino Unido. Asi quedd de manifiesto durante
la celebracion, ayer, del foro organizado de for-
ma conjunta por la Confederacion Comarcal de
Organizaciones Empresariales de Cartagena

(COEQ) y ‘La Verdad’ en el Auditorio y Palacio
de Congresos El Batel. La convocatoria, bajo el
titulo ‘Agroalimentaria: El Brexit’, reunié a 150
profesionales relacionados con la agricultura, la
industria agroalimentaria y el comercio exterior.

El encuentro puso el foco en la preocupacion
que esta despertando el desenlace del Bre-
xit en el sector primario, que tanto peso tiene
en la economia regional. De ahi que numero-
SOs representantes de sociedades y organi-
zaciones empresariales secundaran la cita.



El director general de ‘La Verdad’, Antonio Gon-
zalez; el presidente de COEC, Pedro Pablo Her-
nandez; y el director del Info, Joaquin Gomez,
fueron los encargados de inaugurar el foro, invi-
tando a los ponentes a arrojar luz sobre las op-
ciones de desbloqueo de una situacion como
la actual y la repercusion que tendra para el
sector agroalimentario la decision que se tome
finalmente para aplicar a partir del 29 de marzo.

El peor de los escenarios posibles supon-
dria perder competitividad por el coste de
aranceles

El director del Info ofrecié estadisticas esclare-
cedoras acerca de la importancia que en da-
tos porcentuales tiene la exportacion, como el
hecho de que un tercio del PIB regional pro-
venga de la internacionalizacion, siendo Mur-
cia una de las comunidades con una balanza
comercial mas poderosa. Avanzé que el nu-
mero de empresas exportadoras ya supera
las 5.000 con la generacion de empleo que
ello supone. También destacd que el propio
Reino Unido es el tercer destino comunita-
rio al que mas exporta el sector, con un 14%.

Gomez recordd que la industria agroalimenta-
ria fue un salvavidas cuando el comercio inte-
rior descendié por la crisis, y que ahora que
puede sufrir los estragos del ‘Brexit’ merece-
ria una mejor consideracion, especialmen-
te por parte del Estado, que «esta tardando
en reaccionar y tomar las medidas necesa-
rias ahora que todo el debate sobre la inter-
nacionalizacion se esta centrando en la sa-
lida del Reino Unido de la Union Europea».

El director del Info se refirid al impulso de ini-
ciativas como las que ese organismo ha pues-
to en marcha, es el caso del Comité de Se-
guimiento  Comunidad  Auténoma-’Brexit’;
el Cheque Brexit, que permitira financiar los
servicios de asesoramiento que se puedan
derivar de la propia salida del Reino Unido;
asi como la difusion de herramientas y apli-
caciones que permiten analizar e identificar
los sectores que podran verse perjudicados.

LOS ESCENARIOS PROBABLES

La palabra incertidumbre y todo lo que ella
conlleva marcé cada una de las intervencio-
nes, aunque los expertos que expusieron su
opinion durante el foro trataron de dibujar po-
sibles escenarios, desde el mas suave, corres-
pondiente a un ‘Brexit soft’ al mas complica-
do, que se vino a definir como ‘Brexit cadtico’.

Asi, por ejemplo, el presidente de la Federa-
cion Espanola de Asociaciones de Producto-
res Exportadores de Frutas, Hortalizas, Flores 'y
Plantas Vivas (Fepex), Jorge Brotons, fue muy
claro al asegurar que «una vez mas, el sector
agroalimentario tendra que demostrar su ca-
pacidad de adaptarse a un entorno de gran
incertidumbre, porque, a cinco semanas de
que se cierren definitivamente las negociacio-
nes, nadie sabe qué nos deparara el ‘Brexit’».

Explico el presidente de Fepex que se vislum-
bran dos posibles escenarios. El primero de
ellos contempla un acuerdo de libre comercio,
pero que hoy por hoy depende de que el pro-
pio Reino Unido solucione sus debates inter-
nos, asi como el escollo que supone la frontera
virtual en el Ulster. En ese caso, se encontra-
rian con un ‘Brexit’ suave que permitiria un
tiempo de adaptacion hasta enero de 2021.
El segundo escenario seria la consecuencia
de no llegar a un acuerdo, lo que conllevaria
la declaracion de aduanas y aranceles. Es lo



que se conoce como un ‘Brexit duro’, sobre el
gue existen tantas lagunas e imprecisiones que
los expertos aseguran que podria convertirse
en cadtico, la peor de las opciones. Produc-
tores y exportadores, junto con sus patrona-
les, vienen preparandose desde hace meses
para un posible escenario mas complicado.

Durante la mesa redonda posterior a la inter-
vencion de Jorge Brotons, precisamente Juan
Marin, presidente de Proexport, incidié en que
«no llegar a un acuerdo supondria una pérdida
de competitividad absoluta en favor de terceros
paises, porque la empresa exportadora espa-
nola no puede asumir el gasto de aranceles que
supondria un sobrecoste, con un impacto de
hasta el 17% en algunos productos, a los que
habria que sumar la depreciacion de la libra».

Por su parte, Joaquin Goémez, presidente de
Apoexpa, quitdé algo de hierro al asunto es-
grimiendo que «un ‘Brexit’ duro supondria un
varapalo reciproco, y el Reino Unido no pue-
de permitirse el desabastecimiento y el consi-
guiente aumento de precios. Aun en el caso
mas duro, tendria que facilitar el transito de
mercancias y formulas como la certificacion
telematica en origen, ya que el sector agroa-
limentario, al transportar alimentos perece-
deros, no soportaria una frontera fisica que
echara a perder el producto por controles».

José Garcia Ruiz, responsable de Agricultura
de COEC, prefiere ser optimista: «En primer
lugar porque nuestras empresas han demos-
trado estar preparadas para superar cualquier
tipo de crisis, y en segundo porque desde Gran
Bretafia no se ha dado aun ningun paso al fren-

te en cuanto a medidas de establecimiento de
fronteras, |0 que hace suponer que contempla-
rian la operatividad telematica en el caso de no
llegar a acuerdo». Tampoco descarta ninguno
de los escenarios posibles, desde que Reino
Unido no abandone la UE, hasta que pase a
actuar como pais tercero (podria incluir algun
tipo de acuerdo bilateral como ocurre con Sui-
za) 0 pase a estar incluido dentro del marco de
Espacio Comun Europeo, siguiendo el modelo
de Noruega, aunque éste sea poco probable.

Para el presidente de Agrupal, José Gar-
cia Gomez, «el desarrollo de nuestro merca-
do exportador ha estado histéricamente muy
unido al Reino Unido, que siempre ha sido
un aliado muy fuerte, de ahi que se esté vi-
viendo con tanta preocupacion este tema».

La asesora de DQAgro Cristina Rasco, que
participd desde Londres a través de video-
conferencia, vaticind que la idea del ‘Brexit’ no
sera en ningun caso paralizar las aduanas. Aun
asi, recomendod a las empresas exportadoras
que repasen los acuerdos firmados con an-
terioridad a 2016 con sus clientes britanicos.
A fin de cuentas, el Reino Unido mantendra
gran dependencia hacia el producto exte-
rior, que se evidencia también en el caso del
sector hortofruticola. La exportacion de hor-
talizas a ese destino crecidé un 31%, mientras
que las frutas lo hicieron en 75%. Y otro dato
mas: en 2017 se exportaron hortalizas al Rei-
no Unido por valor de 788 millones de euros,
representando una cuota de mercado del 16%
dentro del sector, mientras que las frutas lo
hicieron por valor de 922 millones de euros.

Fuente: La Verdad, 21/02/2019



LOS ASOCIADOS DE PROEXPORT PRESENTAN UN CENTENAR DE
REFERENCIAS EN FRUTAS Y HORTALIZAS EN BERLIN

La oferta de frutas y hortalizas que pre-
sentaron las empresas de Proexport este
ano en Fruit Logistica 2019 ha crecido ex-
ponencialmente en los Ultimos anos has-
ta alcanzar el centenar de variedades.

Entre producciones convencionales y eco-
l6gicas, cada dia mas demandadas por las
cadenas de distribucion, la oferta murcia-
na se mostré en Berlin como una de las mas
prolificas del sector agricola internacional.

“Con el objetivo de adaptarnos a las deman-
das de los clientes y consumidores, hemos
ampliado la cantidad de variedades que pro-
ducimos y somos capaces de servir a nues-
tros clientes los doce meses del ano un amplio
abanico de productos”, explica el presidente
de Proexport, Juan Marin Bravo, durante el
arranque de la feria internacional, que desde
hoy y hasta el 8 de febrero se celebra en Berlin.

El grupo de empresas asociadas a Proexport
acudidbajoellema ‘Qualityishere’ conelobjetivo
de ponerenvalor la calidad, sostenibilidad, inno-
vacion y sabor de las producciones murcianas.

Entre las firmas desplazadas a Fruit Logistica
2019 en Berlin, ademas de diferentes equi-
pos comerciales que viajaran a la feria para
afianzar su posicion en el mercado mundial

de frutas y hortalizas, la Comarca del Cam-
po de Cartagena estuvo representada por:
Fruveg, Mercagrisa, Agromark, Procomel,
Verdimed, Soltir, Agroherni, Agromediterra-
nea, G's Espana, Murciana de Vegetales.

Las exportaciones hortofruticolas de la
Region de Murcia durante la campana
2017-18 ascendieron a 2.519.865 tone-
ladas, el 20% de toda Espana, alcanzan-
do un valor de 2.471 milones de euros.

La Region mantiene una posicion de lideraz-
go en la exportacion espanola de una amplia
variedad de productos: apio (71,8%), lechu-
ga (70,2%), brocoli y coliflor (70,1%), espina-
ca (74,4%), endivia y escarola (49%), limon
(59,6%), uva de mesa (62,6%) y meldn (52,3%).
Ocupa ademas el segundo lugar en alcacho-
fa, acelga, tomate, sandia, ciruela, mandarina,
pomelo, diversas hortalizas y fruta de hueso.

Por paises, Alemania ha sido un afno mas el
principal destino de las exportaciones hor-
tofruticolas murcianas con 634.380 tonela-
das, el 26,3% del total exportado por la Re-
gion. Reino Unido es el segundo destino para
las frutas y hortalizas murcianas con 482.713
toneladas exportadas, lo que representa el
20% del total. Francia se sitia en tercer lu-
gar con 400.466 toneladas, el 16,6% de las



exportaciones. Fuera del continente euro-
peo, Arabia Saudita y Emiratos Arabes Uni-
dos son los destinos mas destacados para
las exportaciones hortofruticolas murcianas.

Para Proexport la ampliacion de destinos de
exportacion, que diversifiquen los clientes in-
ternacionales y minimicen las incidencias en
destinos tradicionales europeos, tiene en 2019
como objetivos: aprovechar la reduccion de
aranceles en alcachofa y pimento transforma-
do en el comercio con Estados Unidos, con-

solidar el mercado chino tras los acuerdos en
fruta de hueso y uva de mesa e incorporar
al Plan de Promocion Exterior del INFO ac-
ciones en India, Nigeria, Sudafrica y la costa
Este de Estados Unidos. Todo ello, sin dejar
de mantener los mercados europeos y otras
zonas incorporadas en los Ultimos anos como
Oriente Medio y Canada, consolidados a tra-
vés de las distintas acciones de promocion
exterior y acuerdos comerciales con la UE.

Fuente: Proexport, 08/02/2019

EL FORO ILUSIONANDO ESTUDIA A MARNYS COMO CASO DE EXITO.

José Martinez Nieto, fundador de Marn-
ys-Martinez Nieto SA, y su hijo, Roberto
Martinez Moeckel, director general de la em-
presa de Cartagena, fueron los protagonis-
tas de la XXXI Jornada Foro llusionando.

Marnys, creada en 1968, esta dedicada la fa-
bricacion y distribucion de cosmeéticos y su-
plementos alimenticios naturales. Su sede
esta en el poligono de Los Camachos y sus
ventas anuales superan los 25 millones de eu-
ros. En la actualidad ofrece mas de 400 refe-
rencias y esta presente en mas de 60 paises.

En la jornada, celebrada el 21 de febre-
ro de 2019, en el Marla Center de Mur-
cia, Martinez Nieto y Martinez Moeckel
presentaron el caso de éxito de Marnys ba-
sado en innovacion e internacionalizacion.

Marnys, que en 2012 recibid el premio Heren-
tia como Empresa Familiar del Ano concedi-

do por la Asociacion de la Empresa Familiar,
diversificé su negocio abriendo la tienda de
productos naturales ‘Salud y Aromas’ jun-
to con la clinica ‘Reformer Natur Clinic’ que
ofrece servicios de pilates, fisioterapia, nutri-
cion y dietética y entrenador personal. Am-
bos espacios se encuentran en el centro
de Cartagena y en proceso de expansion a
otras ciudades como modelo de franquicia

Asimismo, financia sendas catedras de in-
vestigacion en la Universidad Politécnica de
Cartagena y en la UCAM, basadas en com-
plementos naturales y nutricion deportiva.

La multinacional actua como locomotora de
un grupo de industriales que han comen-
zado la construccidn de varias naves en la
zona de actividades logisticas (ZAL) don-
de Marnys proyecta ampliar sus laborato-
rios de fabricacion de productos naturales.

Fuente: Murciaeconomia, 11/02/2019



‘BREXIT’: MUCHO EN JUEGO, NADA AL AZAR.

En la ruleta rusa o, para ser mas exactos, brita-
nica, en que se ha convertido desde hace unas
semanas el ‘Brexit’ si, ‘Brexit’ no, junto con to-
das las posibles variantes intermedias, la Re-
gion de Murcia tiene sobre el tapete de juego
la jugosa cifra de los, aproximadamente, 1.000
millones exportados anualmente al Reino Unido
y, N0 menos importante, los puestos de trabajo
de las cerca de 600 empresas regionales que
comercian con el Reino Unido. Por no hablar de
decenasde sectores complementarios que tam-
bién se verian perjudicados, entre los que cabe
destacar todos los relacionados con la logisti-
cay el transporte. Una apuesta excesivamente
arriesgada como para confiarla al puro azar.

Especialmente preocupante, aparte de para

el turismo, cuyos nacionales son los visitantes
MAs NUMerosos en nuestra region, es la futu-
ra situacion del sector agroalimentario. Baste
recordar que el valor de las hortalizas frescas
y congeladas que salen de nuestras empresas
se situan en torno a los 350 millones de euros
anuales, las de frutas en fresco y congeladas
en los 240 millones, mientras que las con-
servas hortofruticolas rondan los 40 millones.

Cuando hace cerca de tres anos parecia que
la separacion de la Unidon Europea, aunque in-
deseable, iba a discurrir por cauces ordenados
y de pleno acuerdo, el Gobierno de Fernan-
do Lépez Miras ya puso en marcha el Comité
‘Brexit’” para que las empresas murcianas se
encontraran en las mejores condiciones para



afrontar una situacion inédita y que, de una ma-
nera u otra, no iba a resultar nada beneficiosa.

Desgraciadamente, aunque todavia la bolita si-
gue dando vueltas en otras instancias y nadie
sabe a ciencia cierta si caera en pares o impares,
el Comité ‘Brexit’ haimpulsado, a lo largo de es-
tos meses, numerosas actuaciones para amor-
tiguar el potencial caos, de manera especial con
las asociaciones sectoriales mas concernidas
por el problema, aun con las limitaciones pro-
piciadas por una decision de alta politica que
se juega sobre todo en Bruselas y Westminster.

El Comité ‘Brexit’ aparte de un espacio enri-
quecedor de debate e intercambio de ideas,
muchas de las cuales han sido transmitidas
a Madrid y Bruselas, ha impulsado la publica-
cion de decenas de informes, reuniones y foros
donde se han analizado las variantes de lo que
pudiera haber ocurrido, de lo que podria ocu-
rrir y de lo que deberia ocurrir. Naturalmente,
también de lo que esta ocurriendo (presente)
y de lo que ocurrira (futuro). En otras pala-
bras, en la medida de nuestras posibilidades,
hemos hecho todo lo que estaba en nuestras
manos por si se produce el temible terremoto
del “not deal” o una pacifica transicion (jojalal).

Creemos que la informacion y los analisis sec-
toriales realizados son basicos para la toma de
decisiones en cada empresa, pero hay que dar
un paso mas. Con este objetivo hemos puesto
en marcha ‘Brexam’, una herramienta pionera
para valorar los riesgos ante el ‘Brexit’. Se trata
de un autodiagndéstico avanzado para evaluar
los escollos provocados por el ‘Brexit’. La he-
rramienta se ha disefiado como una aplicacion
dinamica, de modo que las empresas pue-
dan utilizarla periddicamente para ir valorando
la evolucion en la adaptacion de sus planes.

Este servicio, al que se puede acceder relle-
nando un sencillo cuestionario, mide de ma-
nera personalizada, los parametros actuales
en sus areas y procesos empresariales po-
tencialmente afectados por el Brexit, con el
objetivo de implementar planes de contingen-
cia, fundamentales ante cualquier escenario.

El empresario debe cumplimentar una encues-
ta agil de 65 preguntas que se distribuye en
cinco dimensiones -estrategia y modelo de
negocio; fiscalidad y aduanas; marco legal y
regulatorio; organizacion y personas; y mar-
co financiero- y en cada una de las cuales se
han definido diferentes cuestiones relativas
a la posicion de su empresa frente al ‘Bre-
xit’, proporcionando claves a tener en cuenta.

Una vez recibido el cuestionario, se le remite un
informe completo a través de correo electro-
nico, con recomendaciones personalizadas y
sectoriales, para facilitar la toma de decisiones,
en el que también se incluyen las graficas re-
sumen del nivel de madurez y exposicion de la
empresa, asi como una comparativa con el res-
to de las empresas de su sector por lo que con-
cierne al ‘Brexit’. Es decir, supone informacion
que puede ser vital para la toma de decisiones.

Asimismo, dentro de unos dias, los empresa-
rios podran solicitar una ayuda en forma de
‘Cheque Brexit’, programa dotado con 350.000
euros, para contratar servicios de consultoria
y asesoramiento de cara a implantar tanto las
medidas y acciones que resulten del proceso
de autodiagnéstico, como para ayudar a defi-
nir estrategias para abrirse a otros mercados.

Y, en todo momento, nuestra ‘Ventanilla Bre-
xit'" esta operativa y donde cualquier Pyme
que exporte al mercado britanico podra re-
cibir apoyo y asesoramiento individualizado.

El 29 de marzo, fecha limite (0 no, porque ni
siquiera esto esta claro) esta a la vuelta de
la esquina. Desde el Gobierno Regional in-
tensificaremos en las semanas que vienen
las actuaciones para que, en la esperanza
de que lo peor no ocurra, estemos prepa-
rados por si acaeciera. Y, pase lo que pase,
como venimos haciendo desde hace déca-
das, seguiremos apoyando a nuestras em-
presas, de uno u otro modo, para que el
mercado britanico suba al podium de los princi-
pales destinos de las exportaciones murcianas.

Fuente:Javier Celdran, Consejero de Empleo,
Universidades, Empresa y Medio Ambiente, 11 de
Febrero / 2019



MIGUEL RIANO: “NO HAY ‘PARON’ POR CATALUNA O EL ‘BREXIT’, PERO
PODRIA SUCEDER”

El abogado considera que, a pesar de la in-
certidumbre politica, 2018 ha sido un egjercicio
especialmente activo en inversion en Espana.
“Hay grandes operaciones en Espana”. Miguel
Riano, socio director de Herbert Smith Freehills
en nuestro pais, es cauto a la hora de asegurar
si las transacciones mil millonarias han vuelto
para quedarse, pero no tiene duda de que el ani-
mo inversor en fusiones y adquisiciones es una
realidad. Sin embargo, todavia es dificil hablar
de una tendencia clara y, para este ano, prevé
gue sera un gjercicio “razonablemente estable”.

10

Al frente de un despacho que se encuentra
en el top ten de las firmas que mayor valor de
operaciones asesord en 2018, Riano asegura
que, hasta el momento, “no se ha experimen-
tado un pardn por la situacion de Cataluna o el
‘Brexit’; sin embargo, podria llegar a suceder”.

En opinidn de este experto, no hay que per-
der de vista que, aunque hasta ahora su
efecto ha sido limitado, “la situaciones politi-
cas de este tipo si pueden tener un impacto
en el mundo de los negocios”. Eso no quita
para que tanto el sector de la abogacia como



el entorno empresarial e inversor al que ase-
soran sepan cOmo lidiar con este escenario
de fondo. “Las oportunidades estan vincula-
das a situaciones complejas”, apunta Riano.
Como ejemplo, se refiere a las renovables.

Tras unos ejercicios complicados, este mer-
cado “experimenta un claro rebrote y vuel-
ve a ser un sector con mucha actividad” por
parte de los inversores. Lo mismo ocurre con
el inmobiliario. También ve mucho crecimien-
to y oportunidades en el ambito de las tele-
comunicaciones y en el mundo financiero.

Al mismo tiempo que este entorno mas di-
namico representa una oportunidad para los
despachos, Riano reconoce que la trans-
formacion del sector se esta acelerando y
esoO supone un reto para las firmas lega-
les. Por ejemplo, en el ambito de los liti-
gios, asegura que todo “se ha sofisticado”.

Por ejemplo, senala que “los grandes pleitos son
internacionales y estan fuera de Espana”, como
consecuencia de la globalizacion de las transac-
ciones. Ahi es donde las firmas internacionales
“tenemos una ventaja frente a las espanolas”.

Pero mas alla de la jurisdiccion donde se re-
suelven estas disputas, donde Riano ve una
clara tendencia nueva es en la proliferacion de
fondos para financiar estos procesos, lo que
en inglés se conoce como ‘litigation funding’.
Esta practica “ya es una realidad y es muy in-
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teresante para algunas companfias; ademas
de ser un producto bueno para nuestros clien-
tes”, explica el socio director de Herbert Smith.

Y aunque todavia queda mucho camino por
recorrer en este ambito, Riafio descarta, por
ejemplo, que los despachos creen sus pro-
pios vehiculos de inversion para financiar plei-
tos. Lo ve mas como una colaboracion entre
fondos y bufetes. En su opinidon, una cosa
es que es el sector se esté transformando y
buscando férmulas mas o menos innova-
doras para captar o afrontar una operacion;
y otra muy distinta es “mezclar negocios”.

Para Miguel Riano, la diversificacion de un bufe-
te esta en asesorar en sectores o practicas dife-
rentes, pero no en abrir nuevas lineas de nego-
cio paralelas o alternativas: “Un despacho tiene
que centrarse en el asesoramiento juridico”.

Eso no implica que haya que acomodarse en
el inmovilismo. Ni mucho menos. La flexibilidad
se impone en los bufetes, asi como la innova-
cion. “Somos mas proactivos desde un punto
de vista comercial; a veces, tenemos que ac-
tuar como un banco de inversion y ejercer de
intermediarios entre clientes que puedan estar
interesados en una transaccion”. En definitiva,
el abogado del siglo XXI no es un mero ase-
sor, también es un facilitador de la operacion.

Fuente: Expansion, 11/02/2019



tl Vigia

ASI SON LAS EMPRESAS ESPANOLAS QUE SE ENFRENTAN AL ‘BREXIT’

El ‘Brexit’ impactara en Espana contra un tejido
empresarial maduro, con un alto peso del sec-
tor servicios y bajos niveles de riesgo de impago

Los inciertos efectos del ‘Brexit’ son uno de los
principales retos que afronta el tejido empresa-
rial en 2019. ¢ Qué tipo de empresas mantienen
relaciones comerciales con el Reino Unido?
lberinform analiza el perfil de estas empresas
en base a las 470.000 entrevistas realizadas
entre enero y diciembre de 2018, que incluyen
informacion detallada de los mercados de ex-
portacion e importacion. De acuerdo con las
conclusiones, el ‘Brexit’ impactara en Espana
contra un tejido empresarial maduro, con un
alto peso del sector servicios y bajos niveles de
riesgo de impago. Un 14% espera aumentar
la plantilla frente al 1,5% que prevé una reduc-
cion. Solo el 2% espera un crecimiento de sus
exportaciones globales frente a un amplio 98%
que trabaja para mantener su facturacion exte-
rior. EI 15% tiene una cartera de clientes dema-
siado concentrada y un 36% asegura el riesgo
de impago de sus operaciones comerciales.

De acuerdo con los datos de Iberinform, el
exportador medio a Reino Unido es una em-
presa que factura cerca de 8,4 millones de
euros, con unos resultados de 320.000 eu-
ros. Su tamarno es sensiblemente superior al
importador medio, que factura cerca de 6,4
millones. Esta diferencia se percibe de forma
sustancial al comparar la distribucion por ta-
manos de empresas. Entre los exportadores
hay un 5% de grandes empresas y un 22%
adicional de mediana empresa, porcentajes
que se reducen a la mitad entre los importa-
dores, donde casi el 45% son microempresas.
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El tejido que opera con Reino Unido presenta
una elevada madurez y mantiene niveles ade-
cuados de liquidez y solvencia. La longevidad
empresarial de las empresas que trabajan con
Reino Unido es muy alta. Un porcentaje signifi-
cativo de los exportadores (56%) e importado-
res (54%) tiene mas de 15 anos. En estos mo-
mentos, solo el 8% de los exportadores y el 7%
de los importadores estan en riesgo elevado
de incumplir sus pagos. El riesgo es maximo
entre el 1% de los exportadores y el porcen-
taje es residual entre los importadores. Estos
porcentajes son importantes para afrontar con
mas garantias un entorno adverso, pero se ve-
ran previsiblemente deteriorados en el nuevo
contexto comercial que supondra el ‘Brexit’.

La posibilidad de un ‘Brexit’ sin acuerdo supon-
dria importantes impactos econdmicos para
estas empresas. En el caso de las empresas
de bienes, que suponen el 52% de los expor-
tadores y el 26% de las importadoras, el prin-
cipal provendria de la aplicacion de aranceles
de la Organizacion Mundial del Comercio, que
repercutirian en los margenes comerciales y
pesarian sobre los beneficios de las empresas.
La amenaza para el intercambio de servicios,
que afecta al 48% de las que exportany al 74%
de las que importan, es aun mayor. Sin la ar-
monizacion reglamentaria, las normas de la Or-
ganizacion Mundial del Comercio no evitarian
que la Union Europea bloquee la oferta de ser-
vicios de las empresas britanicas y viceversa.

Fuente: MURCIAECONOMIA, 8/02/2019



LA UPCT MUESTRA A LA COMUNIDAD EL BARCO AUTONOMO QUE HA
DESARROLLADO PARA VIGILAR EL MAR MENOR.

La Consejeria de Agua, Agricultura, Ga-
naderia y Pesca, a través de un convenio
con la Universidad Politécnica de Cartage-
na (UPCT), ha puesto en marcha un proyec-
to para el control y la vigilancia de las reser-
vas marinas protegidas y las areas acuicolas
de la Region, a través de drones de superficie.

La primera prueba se realizara en el Mar Menor
paraver la operatividad de laembarcaciony veri-
ficar sus sistemas de control y posicionamiento.
Posteriormente, se realizaran en el entorno de
los poligonos acuicolas y las reservas, ya que el
objetivo principal es el desarrollo de un dron que
permita la vigilancia auténoma de estas areas.

El consejero Miguel Angel del Amor visit6 el
Club Nautico de los Nietos para comprobar los
primeros ensayos de esta iniciativa denomina-
da ‘Proyecto Vigia: sistema de vigilancia cos-
tero basado en vehiculos autbnomos de su-
perficie’. Del Amor explicd que “la Comunidad
ha invertido 50.000 euros, apostando por este
convenio y por el continuo desarrollo de la inno-
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vacion que aporta importantes ventajas como
una amplia operatividad en misiones marinas”.

Este dron sera capaz de vigilar y controlar cala-
deros de crecimiento de peces, inspeccionar la
parte sumergida de los muelles, estudio de zo-
nas maritimas de interés cientifico y mapeo de
los fondos. Ademas, podra vigilar el fondo de
las desembocaduras de los rios, controlar las
entradas y salidas de los puertos y comprobara
el estado de la obra viva de los buqgues a flote

Los vehiculos autbnomos de superficie (ASV),
“son una herramienta imprescindible para el es-
tudio de los océanos por su alta tasa de adqui-
sicion de datos, la calidad de sus sensores y su
reducido coste en riesgos humanos y econémi-
cos”, explicd el consejero, que anuncio que “este
proyecto estara listo para finales de este ano”.
Esta ayuda esta cofinanciada en un 75 por
ciento por el Fondo Europeo Maritimo y de
Pesca (FEMP) y el 25 por ciento restan-
te por fondos de la Comunidad Autoénoma.

Fuente: UPCT, 14/02/2019



FORMACION Y CAMARADERIA MARCAN LA PRIMERA SESION DE LA
JORNADA EMPRESARIAL DE COEC ‘UNA APP = UNA CERVEZA'.

La Confederacion Comarcal de Organizaciones
Empresariales de Cartagena estrend el pasado
dia 22 de febrero la iniciativa formativa ‘Una
App, una cerveza’, con una jornada empresa-
rial dedicada, en esta primera cita, al Marketing
Digital con herramientas de Google, concreta-
mente la conocida popularmente como ‘Yamm’.

Para ello, Andrés Carrillo nos desvelo los entresi-
jos de “Yamm’ (Yet Another Mail Merge), una he-
rramienta de mail marketing sencilla, cuya princi-
pal caracteristica es que permite el envio masivo
de correo electronico de forma “no invasiva”.

Las ultimas novedades digitales y la cama-
raderia marcaron la primera sesion de la ini-
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ciativa formativa ‘Una App = una cerveza’, y
que fue un éxito de participacion al comple-
tarse el aforo con varios dias de antelacion.
El formato de esta iniciativa, viernes y en hora-
rio de 13:00 a 14:00 horas, propicié que, a su
término, profesor y alumnos cerraran la sesion
tomandose una cerveza, disfrutando de un
momento distendido previo al fin de semana.

La iniciativa ‘Una App = una cerveza’ propondra
una jornada formativa cada mes, siempre en
viernes, con sesiones centradas enlainnovacion
tecnoldgica comercial y empresarial. La asis-
tencia es gratuita, aunque el aforo esta limitado.

Fuente: COEC
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Gervicies (OEC

COEC es una confederacion de asociaciones y federaciones empresariales cuyo ambito terri-
torial abarca los municipios de Mazarrén, Fuente Alamo, Cartagena, La Unién, Torre Pacheco,
Los Alcazares, San Javier y San Pedro del Pinatar.

Estamos presentes en 32 organismos de las diferentes administraciones publicas para ser in-
terlocutores ante las instituciones oficiales en defensa y promocién de los intereses de nues-
tros asociados.

NUESTRA MISION ES:
Representar y defender los intereses generales y comunes del empresariado ante las Admi-
nistraciones Publicas, los organismos profesionales, y todo tipo de entidades publicas como
privadas.
Fomentar y defender el sistema de libre iniciativa privada en el marco de la economia de libre
mercado, considerando a la empresa como nucleo basico de creacion de riqueza y prestacion
de servicios a la sociedad.
Promover, defender y desarrollar la unidad empresarial, asi como la comunicacién, convivencia
y la solidaridad entre sus miembros.

NUESTROS SERVICIOS:

- Relaciones institucionales.

- Asesoramiento empresarial en materia de subvenciones y ayudas publicas promovidas
por las diversas consejerias de la Regidén de Murcia, el Instituto de Fomento u otros

organismos publicos municipales, autonédmicos o nacionales.

- Celebracion de jornadas, desayunos de trabajo, congresos y demas actividades de
difusién y formacion en materias de interés para el empresariado.

- Realizacion de cursos de formacién sobre tematicas de interés.

- Realizacion del Programa Emprendedores con el objetivo de apoyar la creaciéon de
nuevas empresas y del tejido emprendedor de la Comarca de Cartagena.

- Comisiones Sectoriales de trabajo: Agroalimentaria, Industria, Comercio, Turismo,
Innovacion, etc.

- Catedra Club UPCT-COEC y Catedra Servicio de Estudios de Coyuntura Econémica.

- Gabinete de Medio Ambiente.

- Gabinete de Orientacion Profesional.

- Servicio de informacioén sobre la Unién Europea.

- Informacion empresarial y juridica, tanto de caracter presencial como mediante el envio
de diversas comunicaciones.

- Elaboracion de estudios de coyuntura econémica, informes sobre el mercado laboral,
comunicaciones y articulos de contenido empresarial y/o divulgativo.
¢ QUIERES FORMAR PARTE DE COEC?

Dirige un mail a: coec@coec.es, con tus datos personales y un teléfono de contacto y te infor-
maremos.

También puedes llamarnos al Tf: 968 50 56 50
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